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En el dinámico entorno empresarial, una
estrategia de marketing y ventas precisa es
la clave del éxito. En Improven, reconocemos
la singularidad de cada empresa, por lo que
desarrollamos planes personalizados en
colaboración con tu equipo. Convertimos
datos cualitativos y cuantitativos en una
estrategia a medida que impulsa el
crecimiento sostenible, te distingue en tu
mercado y eleva la rentabilidad.

La importancia de un plan sólido va más allá de alcanzar metas; actúa como
la brújula que orienta a tu empresa hacia la competitividad. 

En Improven, resaltamos tres modelos de consultoría en marketing y ventas,
adaptados a las necesidades específicas de tu empresa. Ya sea la
penetración de mercado, expansión estratégica o redefinición de tu enfoque
comercial, estamos aquí para impulsar tu éxito.

Optimizamos tu
potencial Comercial

 
Plan de crecimiento

El plan de crecimiento en marketing y ventas te permitirá disponer de
una propuesta de valor diferenciadora, que cubra tus necesidades y
hable en tu idioma. Tu marca dejará de ser “una más”. Con nuestro
plan de crecimiento obtendrás:

Cuantificación de mercado con análisis de tendencias y de tu competencia.
Plan de mejora de la experiencia del cliente, donde conocerás de primera mano
cuáles son sus necesidades y experiencia.
Plan comercial y marketing aterrizado con un modelo comercial sólido que te
permitirá conseguir tus objetivos en ventas.
Plan de despliegue internacional donde maximizaremos tu Go to Market
enfocándote en los canales, mercados y países con mayor potencial de desarrollo y
valor.
Plan de marketing digital donde definiremos la estrategia en los canales online
para trasmitir tu propuesta de valor y portafolio, así como la estrategia de
venta/captación.



Modelo de mejora del margen
Con un plan de mejora del margen comercial, potenciaremos tu
margen bruto, optimizando el marketing mix (Producto, Precio,
Promoción y Distribución). En todo momento, revisaremos la eficiencia
de los recursos, acciones y el retorno generado. Con este plan de
mejora del margen obtendrás:

Plan para optimizar la gama de productos.
Llevaremos a cabo un Plan de mejora del marketing mix.
Optimizaremos la eficiencia de tu equipo comercial.
Definiremos una estrategia de gestión eficiente de la multicanalidad.
Implementaremos un Plan de Mejora del ROI en tus inversiones de comunicación
tanto en los canales offline como online, así como una estrategia de publicidad
efectiva.

Y, todo esto, con un único objetivo: ayudar a tu equipo a alcanzar los objetivos de la
compañía tanto en ventas como en rentabilidad.

Modelo Comercial
Estableceremos criterios objetivos que te
ayudarán a definir el tamaño ideal de tu equipo
de ventas, cómo estructurarlos, qué
competencias son necesarias y cómo dotarlos
de herramientas que les ayuden a alcanzar y
medir los KPIs establecidos. Con este plan de
mejora del modelo comercial obtendrás:

Modelo de gestión de equipos comerciales, definiendo los
objetivos y palancas, segmentación del mercado y
clientes.
Plan de desarrollo, identificando las competencias clave,
perfiles óptimos, el plan de capacitación y cambios de
estructura si procedieran.
Metodología comercial aterrizada, mapeando el proceso
comercial e identificando los puntos clave de mejora en la
efectividad.
Definiremos las herramientas comerciales que necesitas
para optimizar los recursos, medir el desempeño y la
efectividad.
KPis claves detalladas para las áreas de marketing y
ventas , y ventajas competitivas claves identificadas.

Conseguirás aterrizar la estrategia y los objetivos comerciales,
además de saber qué indicadores son clave para medir la
eficiencia, tipo de perfiles y cuántos recursos necesita. Al final,
sabrás desarrollar las herramientas para hacer un correcto
seguimiento de nuestra actividad y eficiencia comercial.
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Somos más que consultoría empresarial. Somos Resultoría®. Resultoría®
es nuestro compromiso absoluto con la mejora de resultados en todos
nuestros clientes. Es avanzar sin línea de meta, mejorando día a día,
creando el progreso juntos desde hace 25 años. Tanto es así, que
tenemos registrada Resultoría® como marca de Improven desde 2011, al
haber generado las mejores estrategias para todas las empresas que
nos han permitido caminar junto a ellas.

Te acompañamos en tu crecimiento empresarial, generando una
mejora en los resultados de tu compañía. Crecemos haciendo crecer,
actuando como el departamento de competitividad de tu empresa. 

+34 900 194 000
comunicacion@improven.com

mailto:comunicacion@improven.com
https://www.linkedin.com/company/improven/
https://www.instagram.com/improven_consultora/
https://www.youtube.com/channel/UC9oJqKWCdNU3nHDkEocgQdA
http://improven/
https://www.facebook.com/Improven/

